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Prani versus realita: Stavi si milenidlové pii vybéru viastniho bydleni vzdusné
zamky?

Praha, 6. prosince 2017

Vybér nemovitosti paffi k jednomu z nejdulezitéjSich Zivotnich rozhodnuti. Jakym
zpusobem k nému pristupuji milenidlové, tedy generace dospivajici na prelomu
tisicileti? Odrdizi se v jejich zpUsobu mysleni stdle se zrychlujici digitalni doba, ve které
se narodili, dospivali, pfipadné vystudovali a nastoupili do prvniho zaméstnani? A daiji
se z jejich chovani, Zivotnich postoju a formy sebeprezentace vyvodit néjaké obecné
zavéry, nebo je tato generace pirilis neuchopitelnd? Na tyto otazky odpovida realitni
kanceldi LEXXUS, kterd se dlouhodobé zabyva analyzou chovani tzv. generace Y
na rezidenénim trhu. Ta se sice zdd nazorové rozfiisténd, vétsinu jejich zastupcu viak
charakterizuje optimismus, liberdlni mysleni a pomérné velké sebevédomi. Chtéji si
plnit své sny, ale ¢asto jednaji impulsivné a jejich iluzorni predstavy se stfetavaji
s realitou — napf. praveé pii vybéru nového bydleni ¢i Zadosti o hypotecéni Ovér.

Milenidlové: generace digitdlni éry nebo sebevédomé individuality?

Milenidloveé tvori cca 25 % spoleCnosti. Zafadit je do jedné skupiny je pomérné tézke,
ne-li nemozné. Velmi Casto jde o siiné individuality, které se jakémukoli Skatulkovani
brdni. Pfesto viak existuje nékolik zakladnich rysd, které md vétsina zdstupcl této
generace spolecné. Jejich chovani a mysleni totiz vyrazné ovliviuji digitdini
technologie, které je doprovdazeji na kazdém kroku, zrychleny vyvoj moderni doby
arozvolnénd vychova. Jsou povazovdni za velmi liberdini, ambicidzni, netrpélivé
a oteviené novym smérim nebo idedm. Chtéji se bavit, plnit si své sny, pozndvat
okolni svét a prezentovat své zazitky na socidinich sitich. Z toho vyplyvd, ze maiji zcela
odlisny pohled na osobni Zivot, vztahy a kariéru nez jejich rodice. Denisa Visnovska,
partner realitni kanceldre LEXXUS, déli milenidly na dvé skupiny podle jejich postoje
k osobnimu viastnictvi a vybéru bydleni: ,Prvni skupina milenidld nemd rdda
dlouhodobé zavazky a Zivot na jednom misté tak povazuje
za prilis svazujici. Jeji zastupci chtéji cestovat, vzdélavat se
a sdilet vie, co se sdilet dd — tedy i bydleni. Druhou skupinu
tvori vétsinou mladé pdry, které se chtéji usadit, a proto
pldnuiji koupi vlastniho bydleni. Stimul k tomuto dulezitému
Zivotnimu kroku dava vétsinou Zena, muzi si chtéji udrzet
svou nezdvislost a svobodu co nejdéle."

Interiér podle predstav mladé generace (zdroj: architektka Anna Lacovd)

Jak uvazuji milenidlové pii vybéru viastniho bydleni?

Z nezdvislého prizkumu mezi mladymi lidmi vyplyvd, ze témér 70 % milenidll tvori
optimisté, ktefi se neboji plnit si své, ac neredlistické, sny. Nezadani jedinci miluji
svobodu a nezdvislost, kterou jim nabizi soucasny svét, jakmile viak utvori pdr, jejich
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ndroky se méni. Jejich podil mezi soucasnymi zdjemci o koupi nemovitosti tak neustdle
vzristd - aktudiné se pohybuje mezi 20 % az 40 % podle typu projektu. ,,Milenidlové
pristupuji k vybéru viastniho bydleni jinak nez jejich rodice. Vyzaduji totiz okamzité
a definitivni feseni, proto u nich evidujeme rostouci zdjem o prostorné byty a rodinné
domy, které mohou zafidit dle svych prdni a predstav, pfipadné o pozemky urcené
k budouci vystavbé. Startovaci byty pro né predstavuji méné vitanou alternativu,
kterou uprednostni, pokud maji omezené financni moznosti nebo je ve vétsi mire
nepodpoii rodice," konstatuje Denisa Visnovskd a doddvad: ,Mladi lidé si voli vysnéné
bydleni podle jinych kritérii nez starsi generace a nechdvaji se oviddat emocemi.
Nejvétsi diraz kladou na vybér lokality, kterd musi nabizet nocni spoje a dostatecné
volnocasové vy7iti, a na dobry dojem, jenz v nich vyhlédnuty objekt zanechd. Casto
proto pominou jeho Spatny technicky stav nebo nefunkeni feseni interiéru, které by
odradilo jejich rodice — prdvé oni totiz ndsledné poklddaji dilezité otdzky a pozaduiji
precizné zpracované smlouvy." Milenidlové maiji rovnéz specificky pfistup k zafizovani
interiéru. Nevyhleddvaji sluzby architekta ani designéra, radéji oslovi své zndmé nebo
kamardady ze 3koly, s jejichz pomoci doladi vnitfni prostory bytu presné podle svych
predstav. Neresi praktické véci, do vyzdoby interiéru spiSe promitaji svou osobnost
a originalitu, kterou mohou ndsledné prezentovat na socidlnich sitich.

Milenidlové a hypotéka: ostry stiet s realitou
Milenidlové do 30 let byvaiji velmi sebevédomi a Casto Ziji v presvédceni, ze jim svét
leZi u nohou. Zpét do redlity je vraci az praktické zdleZitosti spojené s koupi nemovitosti
— napr. zadost o hypotecni Uvér, ktery pro vétsinu z nich znamend financni zatéz az
na 30 let. ,,V souCasnosti tvoii milenidlové cca 25 % klientd hypotecnich Ustavd. Jejich
podil se méni v zdvislosti na zpUsobu Zivota ve zvoleném regionu, pripadné cené
mistnich nemovitosti — v Praze je tak jeden z nejnizSich. Mladi lidé si viak cCasto
neuvédomuiji, jak vyrazny dopad bude mit vysokd pujcka na jejich domdci rozpocet.
Mivaiji totiz nerediné predstavy nejen o délce spldceni a vysi splatek, ale také o daldich
nutnych ndkladech, jako jsou dané nebo poplatky, které jsou s novym bydlenim
neodmyslitelné spjaté. Na zdkladé aktudiniho vyvoje prazského rezidencniho trhu
a zprisnéni podminek pro ziskdni hypotéky viak predpokldddme, Ze se jejich
percentudini zastoupeni

Hypotéka mileniald: Hypotéky klientt nad 30 let: Mezi  Zadateli o Uver

v budoucnu snizi. Jiz nyni

Uéel hypotéky: Koupé nemovitosti Koupé nemovitosti (vétsi i podil refinancovani) To‘hz evid Ujeme po |é|v\7

Vyse hypotéky: Mirné nizsi, nez pramér Cca 2 mil. nedos.l.o.l.ek kvoll.l.nl'ch

Primérné LTV: 78% 66% . , o s

nemovitosti  za prijatelné

Preferovana splatnost: 80% si bere hypotéku na 30 let Castéjsi byvaji i spatnosti 20 a 25 let , . ,

o ceny, které by miladi lide
Fixace urokové sazby: 5 let (78%) 5 let (74%)

Pojisténi Gvéru: 45% 33% ZVlOd“' byT S pomOCI

rodicy, splacet.”
Jak vypadd hypotéka milenidld2 (zdroj: HypoAsistent)
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Hypotéka mileniall: Hypotéky klientd nad 30 let:
Vyse hypotéky: 3 mil. 3,3 mil.
Primérné LTV: 81% 76%
Primérna splatnost: 29 let 24 let
Fixace - 2016: 5 let (70%) 5 let (63%)
Fixace-2017: 5 let (63%) 5 let (55%)

Jak vypadd hypotéka na novostavbu v Praze? (zdroj: HypoAsistent)

LEXXUS Group
Inacka LEXXUS nabizi Sirokou nabidku novych bytl v developerskych projektech,

rodinnych domu a pozemkud v Praze a okoli. Jiz vice nez dvé desitky let se specializuje
na nové byty a je jejich nejvétsim prodejcem v Praze. LEXXUS je oblibenou volbou
ndrocnych klientl, pozaduijicich vysokou kvalitu sluzeb a nabidky.

Do portfolia skupiny LEXXUS Group ddle patfi znacka Lexxus Norton, kterd se zaméruje
na prodej &i prondjem vyhradné luxusnich, nadstandardnich rezidencnich nemovitosti
v nejlepsich lokalitdch Prahy a okoli.
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